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matériaux conditionmemant déclinaison du produit
Fin Q1, lo CEO de Pata rencontre le délégué ganéral de Sahelprog , un ami de lycée. produit lors de la
livraison
Sahelprog vient de recevoir une subvention pour un programme humanitaire au
Niger.
Comme Paro vient de développer une casserole de qualité, le délégué de Sahelprog date quanti té A
désirerait passer une commande spécifique @ son ami d'enfance : S Orti e du pl'O duire distribution (normes z:ﬂm::ttn on
40 000 casseroles livrées sous 8 semaines a Niamey pro duit - jo ur & réglementation)
Les casseroles devront pouvoir étre utilisées directement sur des braises de feu de
bois et devront étre vertes, Au vu des quantités, Sahelprog souhaite -5% de discount
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pays ciblés : France, Italie, Brésil AN el
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positionnement marketing : produit moyenne gamme, YOI

destiné a des professionnels, prix attractif, disponible chez

tous les distributeurs spécialisés en matériel de cuisine
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